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1 Цель дисциплины  
В результате освоения данной дисциплины у обучающегося должны быть  сформиро-

ваны компетенции основной профессиональной образовательной программы бакалавриата 

(далее – ОПОП): ПК-2.  

 

Формируемые компетенции, индикаторы достижения компетенций, 

знания, умения, навыки  

Таблица 1 – Компетенции, индикаторы достижения компетенций, знания, умения, навыки 

формируемые дисциплиной 

 

Код и название 

компетенции 

Индикаторы достиже-

ния компетенций, за-

крепленные за дисци-

плиной 

Знания, умения, навыки (ЗУВ), формируе-

мые дисциплиной 

ПК-2. Способен 

осуществлять 

правопримени-

тельную дея-

тельность в гра-

жданско-

правовой сфере 

ПК-2.1. устанавливает 

фактические обстоя-

тельства, имеющие 

значение для приме-

нения норм и приня-

тия необходимых ре-

шений 

 

ПК-2.2. анализирует 

судебную и иную 

правоприменитель-

ную практику в  гра-

жданско-правовой 

сфере  

 

ПК-2.3. дает правовую 

квалификацию уста-

новленных фактиче-

ских обстоятельств и  

осуществляет право-

применение в  граж-

данско-правовой сфе-

ре 

знать 

понятие и структуру основных видов юридиче-

ских документов, опосредующих коммерческую 

деятельность индивидуальных предпринимате-

лей и юридических лиц; правила, средства и 

приемы разработки, оформления и систематиза-

ции юридической и иной документации хозяй-

ствующих субъектов, предъявляемые к ней тре-

бования и правовые последствия их несоблюде-

ния 

 

уметь  

оперировать юридическими понятиями и кате-

гориями, на основе знания структуры и принци-

пов составления юридической и иной докумен-

тации; правильно и полно отражать результаты 

профессиональной деятельности в конкретных 

юридических и иных документах: заявлениях, 

договорах, протоколах разногласий и других 

 

владеть 

юридической терминологией, навыками пись-

менной речи и средствами юридической техни-

ки, необходимыми для подготовки юридической 

и иной документации в процессе осуществления 

профессиональной деятельности; навыками 

сбора и обработки информации, имеющей зна-

чение для правильного оформления юридиче-

ской  и иной документации; навыками составле-

ния юридической и иной документации, пра-

вильно и полно отражающей результаты про-

фессиональной деятельности   

 

Место дисциплины  

Дисциплина включена в модуль «Правоприменительная деятельность в 

гражданско-правовой сфере» ОПОП ВО, дисциплина по выбору.  



 

2. Объем и трудоемкость дисциплины по видам учебных занятий. Формы 

промежуточной аттестации 

Таблица – 2 Объем  и трудоемкость дисциплины по видам учебных занятий  

 

Общая трудоемкость и виды 

учебной работы по дисциплине, 

проводимые в разных формах 

Объем часов по формам обучения 

ОФО ЗФО ОЗФО 

1.Общая трудоемкость дисцип-

лины 

108 108 72 

2. Контактная работа обучаю-

щихся с преподавателем (по 

видам учебных занятий) (всего) 

36 14 24 

Аудиторные занятия (всего) 36 14 24 

в том числе:    

лекции 18 6 12 

практические занятия 18 8 12 

в  том числе:    

в интерактивной форме 4 0 2 

внеаудиторная работа    

в том числе:    

подготовка курсовой работы / 

контактная работа 

   

3.Самостоятельная работа обу-

чающихся (всего) 

72 90 84 

4. Промежуточная аттестация 

обучающегося и объем часов, 

выделенный на промежуточную 

аттестацию 

Зачет с оценкой Зачет с оцен-

кой, 4 

 

Зачет  с оценкой 

 

 

3. Учебно-тематический план и содержание дисциплины 

3.1. Учебно-тематический план 
 

Таблицы 3, 4, 5   – Учебно-тематические планы по формам обучения  

 

для очной формы обучения 

 

№
 п

/п
 

Раздел дисцип-

лины  

О
б
щ

а
я

 

т
р

у
д

о
ем

-

к
о
ст

ь
 (

ч
а
-

са
х
) 

Виды учебных занятий, включая само-

стоятельную работу обучающихся и трудо-

емкость  

(в часах) Формы те-

кущего кон-

троля успе-

ваемости 

учебная работа 

самостоятель-

ная работа обу-

чающихся 
Все-

го 

лек-

ции 

семинары, 

практические 

занятия / в т.ч. 

в инте-



ракт.форме 

Семестр 6 (ОФО) 

1 

Предмет и сис-

тема курса 

коммерческого 

права 

8 2 2 4 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

2 

Субъекты и 

объекты ком-

мерческой дея-

тельности 

8 2 2 4 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

3 

Правовое регу-

лирование бир-

жевой деятель-

ности 

8 2 2 4 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

4 

Конкуренция в 

коммерческой 

деятельности. 

8 2 2 4 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

5 

Договоры, в 

коммерческой 

деятельности. 

8 2 2/2 4 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

6 

Регулирование 

перевозок това-

ров. 

8 2 2 4 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

7 

Приемка това-

ров и эксперти-

за их качества 

8 2 2 4 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 



8 

Расчетные и 

кредитные пра-

воотношения 

6 2 2 2 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

9 

Имущественная 

ответственность 

в торговом обо-

роте. 

 

 

10 2 2/2 

 

6 

 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

Итого 108 18 18/4 72 

Форма итого-

вого контро-

ля – зачет с 

оценкой 

 

для очно-заочной формы обучения 

 

№
 п

/п
 

Раздел дисцип-

лины  

О
б
щ

а
я

 

т
р

у
д

о
ем

-

к
о
ст

ь
 (

ч
а
-

са
х
) 

Виды учебных занятий, включая само-

стоятельную работу обучающихся и трудо-

емкость  

(в часах) Формы те-

кущего кон-

троля успе-

ваемости 

учебная работа 

самостоятель-

ная работа обу-

чающихся 
Все-

го 

лек-

ции 

семинары, 

практические 

занятия / в т.ч. 

в инте-

ракт.форме 

1 

Предмет и сис-

тема курса 

коммерческого 

права 

8 1 1 6 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

2 

Субъекты и 

объекты ком-

мерческой дея-

тельности 

8 2 2 4 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

3 

Правовое регу-

лирование бир-

жевой деятель-

ности 

8 2 2 4 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 



задача, тест, 

реферат 

4 

Конкуренция в 

коммерческой 

деятельности. 

8 1 1/1 6 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

5 

Договоры, в 

коммерческой 

деятельности. 

8 1 1 6 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

6 

Регулирование 

перевозок това-

ров. 

8 1 1/1 6 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

7 

Приемка това-

ров и эксперти-

за их качества 

8 1 1 46 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

8 

Расчетные и 

кредитные пра-

воотношения 

6 1 1 4 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

9 

Имущественная 

ответственность 

в торговом обо-

роте. 

 

 

10 2 2 

 

 

6 

 

 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

Итого 108 12 12/2 84 

Форма итого-

вого контро-

ля – зачет с 

оценкой 

 

 

 



для заочной формы обучения 

 
№

 п
/п

 

Раздел дисцип-

лины  

О
б
щ

а
я

 

т
р

у
д

о
ем

-

к
о
ст

ь
 (

ч
а
-

са
х
) 

Виды учебных занятий, включая само-

стоятельную работу обучающихся и трудо-

емкость  

(в часах) Формы те-

кущего кон-

троля успе-

ваемости 

учебная работа 

самостоятель-

ная работа обу-

чающихся 
Все-

го 

лек-

ции 

семинары, 

практические 

занятия / в т.ч. 

в инте-

ракт.форме 

1 

Предмет и сис-

тема курса 

коммерческого 

права 

8 2 - 6 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

2 

Субъекты и 

объекты ком-

мерческой дея-

тельности 

8 2 - 6 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

3 

Правовое регу-

лирование бир-

жевой деятель-

ности 

8 2 - 6 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

4 

Конкуренция в 

коммерческой 

деятельности. 

10 - 2 8 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

5 

Договоры, в 

коммерческой 

деятельности. 

8 - 2 4 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

6 

Регулирование 

перевозок това-

ров. 
8 - - 6 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-



плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

7 

Приемка това-

ров и эксперти-

за их качества 

4 - - 4 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

8 

Расчетные и 

кредитные пра-

воотношения 

8 - 2 6 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

9 

Имущественная 

ответственность 

в торговом обо-

роте. 

 

 

6 - 2 

 

 

4 

 

 

Собеседова-

ние, устный 

опрос, учебная 

задача, ком-

плексная си-

туационная 

задача, тест, 

реферат 

 
Промежуточная 

аттестация 
4    

зачет 

Итого 108 6 8/0 90 4 

 

3.2. Содержание занятий по видам учебной работы 
 

Таблица 6.1 - Содержание лекционных занятий 

№ Наименование 

раздела  дис-

циплины 

Содержание  

1 Предмет и сис-

тема курса ком-

мерческого пра-

ва.  

 

Понятие коммерции и коммерческого права. Коммерческое право 

как один из разделов правоведения и учебная дисциплина. 

Источники коммерческого права. Предмет изучения 

коммерческого права. Роль коммерческой деятельности в 

обеспечении жизненных интересов общества, нормального 

функционирования хозяйственного механизма. 



2 Субъекты и 

объекты ком-

мерческой дея-

тельности 

 

Понятие коммерческой деятельности. Виды субъектов коммерче-

ской деятельности. Юридические лица. Выбор формы организа-

ции в зависимости от функций в процессе создания и реализации 

товара.  

Пути создания структуры рынка. Развитие специальных субъек-

тов рынка: оптовые ярмарки, товарные биржи, дилерские сети, 

сбытовые и снабженческие подразделения предприятий, оптовые 

продовольственные рынки. Формирование рыночной инфра-

структуры. 

Понятие объектов торгового оборота. Объекты 

интеллектуальной собственности. Изобретения, полезные модели 

и промышленный образец. 

3 Правовое регу-

лирование бир-

жевой деятель-

ности  

Товарные биржи. Оптовые ярмарки. Дилерские сети. Сбытовые и 

снабженческие подразделения предприятий. Торговые сделки и 

контракты. Договор оптовой купли-продажи и его подвиды. Осо-

бенности заключения договоров на биржах, ярмарках, аукционах.  

4 Конкуренция в 

коммерческой 

деятельности. 

Понятие и роль конкуренции. Способы создания конкурентной 

среды в сфере коммерческой деятельности (правовые вопросы). 

Защита конкуренции. 

5 Договоры, в 

коммерческой 

деятельности 

 

5.1. Договоры, регулирующие торговый оборот.  

Сущность договора. Классификация договоров коммерческого 

права; реализационные, посреднические договоры, договоры со-

действующие, торговые, организационные договоры. Видовые 

отличия торговых договоров. 

5.2. Виды договоров в коммерческой деятельности 

Договор купли-продажи. Договор розничной купли-продажи. До-

говор поставки товаров. Договор поставки товаров для государст-

венных нужд. Договор продажи недвижимости. Договор продажи 

предприятия. Договор подряда. Договор бытового подряда. Дого-

вор строительного подряда. Подрядные работы для государствен-

ных нужд. Договор перевозки груза. Договор аренды. Договор 

мены. Доверительное управление. Договор хранения. Договор 

коммерческой концессии. Договор возмездного оказания услуг. 

Договор финансовой аренды (лизинга). 

5.3. Структура договорных связей  

Виды договорных связей. Выбор структуры договорных связей. 

Особенности некоторых видов связей.  

5.4. Заключение торговых договоров. 

Правовое регулирование заключения договоров. Организация за-

ключения договоров. Изменение и расторжение договоров. 

5.5. Выработка условий торговых договоров.  

Порядок определения условий договоров. Предмет договора, ас-

сортимент, сроки и порядок поставки. Определение качества то-

варов. Условия о цене и форме расчетов. 

5.6. Посреднические договоры в торговле. 

Сущность торгового посредничества. Виды посреднических дого-

воров: договор комиссии, договор поручения в торговле, агент-

ский договор, дистрибъютерские договоры, договор организации. 

Особенности отдельных видов договоров. 



 

Таблица 6.2 - Содержание практических занятий  

 

Номер разде-

ла дисципли-

ны 

Темы практических занятий 

Раздел 1 Исследование понятия коммерческой деятельности.  

Выявление путей создания структуры рынка.  

Выявление особенностей формирования рыночной инфраструктуры. 

Раздел 2 Исследование понятие объектов торгового оборота. Изучение субъектов 

коммерческого права. 

Раздел 3 Товарные биржи. Оптовые ярмарки. Дилерские сети. Сбытовые и снабжен-

ческие подразделения предприятий. 

Раздел 4 Понятие и роль конкуренции. Способы создания конкурентной среды в сфе-

ре коммерческой деятельности (правовые вопросы). Защита конкуренции. 

Раздел 5 Договоры, регулирующие торговый оборот.  

Классификация договоров коммерческого права; реализационные, посред-

нические договоры, договоры содействующие, торговые, организационные 

договоры.  

Раздел 6 Виды транспортных договоров. Оформление перевозок грузов. Претензии и 

иски к органам транспорта. 

Раздел 7 Порядок приемки товаров. Экспертиза качества товаров. Техническое регу-

лирование. Претензии и иски. Государственный контроль за соблюдением 

правил коммерческой деятельности.  

Раздел 8 Понятие и значение расчетных и кредитных отношений. Операции банков 

по привлечению денежных средств юридических лиц и граждан. Налично-

денежное обращение. Договор займа. Кредитный договор. 

Раздел 9 Сущность ответственности. Виды ответственности. Условия применения 

ответственности. Основания освобождения от ответственности. Защита от 

неправомерных действий контролирующих органов. 

 

5.7. Договоры, содействующие в торговле. 

Виды договоров, содействующих в торговле. Особенности от-

дельных видов договоров: договоры на выполнение маркетинго-

вых работ, договоры на рекламу, на информационное обеспече-

ние и обслуживание, договор транспортной экспедиции, договор 

хранения, договор страхования. 

6 Регулирование 

перевозок това-

ров. 

Виды транспортных договоров. Оформление перевозок грузов. 

Претензии и иски к органам транспорта. 

7 Приемка това-

ров и экспертиза 

их качества 

Порядок приемки товаров. Экспертиза качества товаров. Техни-

ческое регулирование. Претензии и иски. Государственный кон-

троль за соблюдением правил коммерческой деятельности.  

8 Расчетные и 

кредитные пра-

воотношения 

 

Понятие и значение расчетных и кредитных отношений. Правовое 

положение Банка России. Принципы организации Банка России. 

Взаимоотношения Банка России с кредитными организациями. 

Банковский счет. Операции банков по привлечению денежных 

средств юридических лиц и граждан. Налично-денежное обраще-

ние. Договор займа. Кредитный договор. 

9 Имущественная 

ответственность 

в торговом обо-

роте. 

Сущность ответственности. Виды ответственности. Условия при-

менения ответственности. Основания освобождения от ответст-

венности. Защита от неправомерных действий контролирующих 

органов. 



4.Порядок оценивания успеваемости и сформированности компетенций  в 

текущей и промежуточной аттестации 

Для положительной оценки по результатам освоения дисциплины обучающемуся не-

обходимо выполнить все установленные виды учебной работы. Оценка результатов работы 

обучающегося в баллах (по видам) приведена в таблице 7. 

 

Таблица 7 - Шкала и показатели оценивания результатов учебной работы обучающих-

ся по видам в балльно-рейтинговой системе (БРС)  

 

 

* Для оценивания результатов учебной работы студентов заочной формы обучения препода-

вателем может применяться поправочный коэффициент с учетом количества оценочных ме-

роприятий. 

 

5.  Материально-техническое, программное и учебно-методическое обеспе-

чение дисциплины 

5.1.  Учебная литература 

Основная учебная литература: 

1. Попондопуло, В. Ф. Коммерческое (предпринимательское) право: учебник / В. Ф. По-

пондопуло. - Москва: Норма: ИНФРА-М, 2015. - 608 с. -  Режим доступа: 

http://znanium.com/bookread2.php?book=488662   - Текст : электронный. 

2. Коммерческое право. Учебно-методический комплекс (схемы и практикум) : учебное 

пособие для вузов / Е. А. Абросимова [и др.] ; под общей редакцией 

Е. А. Абросимовой, В. А. Белова, Т. Э. Сидоровой. – 3-е изд., перераб. и доп. – Моск-

ва : Издательство Юрайт, 2023. – 228 с. – (Высшее образование). – ISBN 978-5-534-

Учебная работа 

(виды) 

Сумма 

баллов 

Виды и результаты 

учебной работы 
Оценка в аттестации 

Баллы за ос-

воение дис-

циплины 

(мин.-макс.)* 

Текущая  

учебная работа 

в семестре (По-

сещение занятий 

по расписанию и 

выполнение за-

даний) 

60 

Лекционные занятия 

(конспект) 

1 балл – посещение 1 лекционного за-

нятия.  
4–8 

Практические занятия 

1 балл – посещение 1 пр. занятия и   

выполнение задания на 51–65% 

2 балла – посещение 1 пр. занятия и 

выполнение задания на 65.1–85% 

3 балла – посещение 1 пр. занятия и    

выполнение задания на 85.1–100%,   

самостоятельность и существенный 

вклад на занятии в работу группы, др.  

8–24 

Рубежные контрольные 

работы  

За одну КР   

6 баллов (выполнено 70% заданий и 

более) 

8 баллов (выполнено 100% заданий) 

 

12–16 

Письменные учебные 

работы 

2 балла (выполнены минимально дос-

таточные требования) 

4 балла (выполнены все требования) 

6–12 

Итого по текущей работе в семестре 51–100% 

Промежуточная 

аттестация (зачёт 

с оценкой)  

40 

(100% / 

баллов 

приве-

денной 

шкалы) 

Ответ на вопрос № 1 6 баллов – 12 баллов 6–12 

Ответ на вопрос № 2 6 баллов – 12 баллов 6–12 

Решение практико-

ориентированного зада-

ния 

8 баллов – 16 баллов  8–16 

Итого по промежуточной аттестации (зачёту с оценкой) по приведенной шкале (40 б.) 
20–40 б. 

(51–100% ) 

Суммарная оценка по дисциплине / сумма баллов текущей и промежуточной аттестации         51–100 б. 

http://znanium.com/bookread2.php?book=488662


15869-4. – Текст : электронный // Образовательная платформа Юрайт [сайт]. – 

URL: https://urait.ru/bcode/510051  

     Дополнительная учебная литература: 

1. Договоры коммерческого права. Договор продажи товаров : учебное пособие для 

вузов / В. А. Белов [и др.] ; ответственный редактор В. А. Белов. – Москва : Изда-

тельство Юрайт, 2023. – 350 с. – (Высшее образование). – ISBN 978-5-534-13475-9. 

– Текст : электронный // Образовательная платформа Юрайт [сайт]. – 

URL: https://urait.ru/bcode/519452  

 

5.2.   Материально-техническое и программное обеспечение дисциплины  
 

Учебные занятия по дисциплине проводятся в учебной аудитории КГПИ КемГУ. 

 

5.3. Современные профессиональные базы данных и информационные 

справочные системы 
 

База данных правовых актов «Консультант Плюс»: комп. справ. правовая система / компания 

«КонсультантПлюс». – электрон. прогр. – URL: http://www.consultant.ru, свободный 

 

6. Иные сведения и (или) материалы 

Примерные вопросы и задания /задачи для промежуточной аттестации 
 

Примерный перечень  теоретических вопросов к зачету с оценкой: 

 

 Предмет и система курса коммерческого права.  

1. Предмет и система курса коммерческого права. Взаимосвязь гражданского и ком-

мерческого права. 

 Субъекты и объекты коммерческой деятельности 

2. Виды специальных субъектов коммерческой деятельности, особенности осуществ-

ления их правового сопровождения . 

3.  Факторы, влияющие на выбор вида организации юридического лица в коммерче-

ских правоотношениях.  

4. Торговое посредничество особенности осуществления правового сопровождения. 

5. Объекты коммерческого права особенности осуществления правового сопровожде-

ния их использования. 

 Правовое регулирование биржевой деятельности 

 6. Биржевая торговля  и особенности  осуществления ее правового сопровождения. 

 Конкуренция в коммерческой деятельности. 

 7. Конкуренция в коммерческой деятельности и особенности  осуществления право-

вого сопровождения. 

 Договоры, в коммерческой деятельности.  

8. Классификация договоров в коммерческом праве. 

9. Понятие и цели организационных договоров и особенности  осуществления его 

правового сопровождения. 

10.Понятие и цели реализационных договоров и особенности  осуществления его пра-

вового сопровождения. 

11. Понятие и цели посреднических договоров и особенности  осуществления его 

правового сопровождения. 

12. Договоры коммерческого представительства и особенности  осуществления их 

правового сопровождения.  

13. Отличие агентского договора от договора поручения и от договора комиссии и 

особенности  осуществления их правового сопровождения.  

https://urait.ru/bcode/510051
https://urait.ru/bcode/519452
http://www.consultant.ru/


14. Процедура заключения, изменения и расторжения договора.  

15. Значение обычаев делового оборота в коммерческих отношениях при заключении, 

изменении, исполнении и расторжении договоров. 

16. Значение договора  поставки в сфере коммерческой деятельности. 

17. Порядок заключения договоров.   

18. Содержание договора и иные документы при заключении договора с точки зрения 

юридической техники. 

19. Дистрибьютерский договор. 

20. Понятие и цели договоров, содействующих торговле и особенности  осуществле-

ния их правового сопровождения.  

 Регулирование перевозок товаров.  

21. Ответственность перевозчика за утрату и повреждение перевозимого груза. 

 Приемка товаров и экспертиза их качества 

22. Условия качества товаров в договоре. Приемки товаров в коммерческом обороте. 

 Расчетные и кредитные правоотношения 

23. Расчетные и кредитные правоотношения в коммерческом праве и особенности  

осуществления их правового сопровождения.  

 

Примерный перечень практических заданий к зачету с оценкой: 

 

Задание № 1 

Составить проект юридического документа в коммерческой сфере в виде проекта договора 

поставки. 

 

Задание № 2 

Составить проект юридического документа в коммерческой сфере в виде претензии по недо-

поставке товара. 

 

Задание № 3 

Составить проект юридического документа в коммерческой сфере в виде искового заявления 

по недопоставке товара. 

 

Задание № 4 

Составить проект юридического документа в коммерческой сфере в виде претензии по каче-

ству поставленного товара. 

 

Задание № 5 

Составить проект юридического документа в коммерческой сфере в виде искового заявления 

по качеству поставленного товара. 

 

Задание № 6 

Составить проект юридического документа в коммерческой сфере в виде акта приемки това-

ра по количеству. 

 

Задание № 7 

Составить проект юридического документа в коммерческой сфере в виде акта приемки това-

ра по качеству. 

 

Задание № 8 

Составить проект юридического документа в коммерческой сфере в виде доверенности на 

подписание договора. 

 

Задание № 9 



Составить проект юридического документа в коммерческой сфере в виде доверенности на 

участие комиссии по приемке товара по количеству и качеству. 

 

Задание № 10 

Составить проект юридического документа в коммерческой сфере в виде извещения о по-

ставке товара с недостатками и вызова представителя поставщика. 

 

Примерные кейс-задания для оценки освоения компетенций,  

закрепленных за дисциплиной 

Кейс-задание 1 

Дорожно-транспортное предприятие заключило с администрацией города договор о 

предоставлении торгового помещения во временное владение и пользование под магазин для 

продажи своим сотрудникам продуктов питания. Через несколько месяцев арендодатель об-

наружил, что переданное торговое помещение используется под запчасти, детали дорожной 

техники; оно не отапливается, стены от мороза покрыты инеем. Администрация предъявила 

требования о возврате арендованного помещения, однако предприятие отказалось возвратить 

его, ссылаясь на то, что своевременно перечисляет обусловленную договором арендную пла-

ту. 

Дайте оценку, соблюдены ли дорожно-транспортным предприятием положения гра-

жданского законодательства о договоре аренды. Ответ аргументируйте. 

 

Кейс-задание 2 

Производственный кооператив «Резерв» 7 февраля обратился к АО «Авангард» с 

просьбой поставить ему в этом месяце 57 пылесосов, указав свой расчётный счёт и гаранти-

руя их немедленную оплату. 15 февраля АО «Авангард» поставило производственному коо-

перативу соответствующую продукцию, и производственный кооператив принял её. Вместе 

с тем требования об оплате пылесосов кооператив оставил без внимания. АО «Авангард» об-

ратилось в арбитражный суд с исковым требованием о взыскании стоимости и уплаты в со-

ответствии со ст. 395 ГК РФ процентов за пользование чужими денежными средствами. От-

ветчик исковые требования не признал и пояснил, что ни в какие договорные отношения с 

истцом не вступал. 

Правильно ли истец применил нормы законодательства о заключении договора? От-

вет аргументируйте. 

 

Кейс-задание 3 

Предприниматель Катков занимается оптовой куплей-продажей женской обуви ино-

странного производства. Испытывая денежные затруднения, он взял кредит в коммерческом 

банке «Елецкий кредит» под уступку ему своего права требования на получение денег от 

предпринимателя Волкова, занимающегося розничной продажей обуви. Право денежного 

требования коммерческого банка к Волкову возникнет через один месяц, в момент передачи 

последнему Катковым обуви. После получения обуви от Каткова Волков оплатил коммерче-

скому банку денежное требование. При этом оказалось, что уплаченная им сумма превысила 

сумму долга Каткова банку «Елецкий кредит», обеспеченного уступкой требования. В про-

цессе продажи выяснилось, что обувь, полученная Волковым от Каткова, имеет небольшие 

дефекты. В связи с этим цену на нее пришлось снизить. Волков потерпел убытки и потребо-

вал от коммерческого банка «Елецкий кредит» вернуть ему сумму, превышающую сумму его 

долга, обеспеченную уступкой требования. 

Квалифицируйте факты и обстоятельства, описанные в задаче. Какое решение необ-

ходимо принять по данному спору? 

 

Кейс-задание 4 

Старший научный сотрудник института Васильев подарил институту библиотеку спе-

циальной литературы, которую он собирал в течение всей жизни. О своем даре он объявил на 



заседании ученого совета института, а также в интервью, опубликованном в институтской 

многотиражке. 

Поскольку книг было много, и перевезти их сразу было сложно, Васильев осуществлял 

их перевозку небольшими партиями. Не успев передать все книги, Васильев скончался. Его 

сын, являясь единственным наследником по закону, в ответ на просьбу директора института 

передать оставшиеся книги, потребовал возвратить все ранее переданные его отцом книги, 

ссылаясь на то, что договор между его отцом и институтом не был надлежащим образом 

оформлен. 

В суде, где рассматривался данный спор, институт предъявил акт приема на баланс 

книг, переданных Васильевым в дар институту, подписанный заведующим библиотекой ин-

ститута и утвержденный директором института. 

Какие требования предъявляют нормы действующего законодательства к форме 

сделки, описанной в задаче. Была ли она соблюдена Васильевым? Как следует разрешить 

возникший спор? 
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